
Разработка маршрутных экскурсий на 
беспилотных летательных аппаратах

Руководитель: Губанов Н.Г.



Уникальная экскурсия: Самара с 
высоты птичьего полета своими 
глазами и в реальном времени



1.Создание маршрутных экскурсий на карте города 
и области✅ 

2.Создание первого прототипа устройства 
(беспилотное летательное устройство – очки 
виртуальной реальности)✅ 

3.Анализ и оценка правого обеспечения реализации 
проекта✅ 

4.Разработка программного обеспечения для 
построения маршрутных и виртуальных экскурсий 

5.Разработка дополнительных возможностей 
6.Анализ и оценка свойств первого прототипа✅ 
7.Проработка проекта для других регионов

Основные этапы работы



ВАРИАНТЫ ВОЗМОЖНЫХ ЭКСКУРСИЙ 

1.Музей «Самара космическая» 
2.Набережная реки Волга 
3.Ленинградская улица 
4.Площадь Куйбышева 
5.Монумент славы 
6.Вертолетная площадка 



Область 
сравнения

Рынок

Мы Автобусные 
экскурсия

Точки виртуальной 
реальности

Современное 
оборудование + - +

Контроль качества + - -
Уникальная услуга + - -
Доступная цена + - +
Ассортимент + - +

Дополнительные 
услуги + - -

Потенциал и 
планы развития + - -

Рекламная 
активность + + -

Анализ конкурентов



Анализ рисков
Характеристики Решения

Технологи
ческие 
риски

- поломка 
оборудования; 

-   погодные и 
климатические 
условия;

• Создание инструкции по 
эксплуатации и 
предотвращению 
поломок 

• При отсутствии 
возможности 
использовать была 
предалась клиенту полет 
на симуляторе 

Коммерчес
кие риски

- падение спроса  
- Повышение 

арендной платы 

• Усиление рекламы  
• Повышение или 

снижение цен на услуги

Предприни
мательски
е риски

- налоговые риски; 
- появление на 
рынке аналогичного 
продукта

• Внедрение на рынок 
нового 
усовершенствованного 
товара 



  SWOT-анализ
Сильные стороны Слабые стороны

• уникальный вид экскурсии;  
• экономия времени клиента; 
• Экскурсии на симуляторе 
• Индивидуальная экскурсия  
• Возможность приобретения 

видео и фото

• ограниченное время и место 
полетов; 

•  ограниченное время одного 
полета БПЛА (не более 20 минут);

Возможности Угрозы

• Существование или появление 
клубов интересов в интернете 

• Государственная поддержка 
• Развивающиеся конкурентные 

отношения  
• Снижение уровня налоговой 

нагрузки  
• Новые потребности и мода 

• погодные и климатические 
условия; 

• отказ на разрешение полетов; 
• поломка оборудования; 
• воровство; 
• кризис; 
• инфляция



1.Наши экскурсии созданы для детей от 12 лет. Для людей 
взрослого поколения, семейных, открытых для всего 
нового, с заработком выше среднего по Самарской 
области (>29к). Они увлекаются горными лыжами или 
сноубордом, любят проводить время на свежем воздухе, 
гулять семьей и любоваться прекрасными видами.  
Увлекаются историей Самары. А также для туристов, 
которые к нам прибудут на ЧМ-2018.  

2.Такие экскурсии делают доступным обзор самарских 
достопримечательности людям с ограниченными 
возможностям  

3.Изучать потребности рынка и спроса на услуги будем 
путем опросов и анкетирования наших первых клиентов 
+ потенциальных клиентов.  

4.В Самаре в основном весьма положительная реакция 
рынка на появление новых товаров или услуг 

5.На спрос влияют погодные условия, уровень рекламы и 
проходимость.

Сегментация рынка



Канва бизнес-модели
8 

Ключевые 
партнеры

7 
Ключевые 
действия 

2 
Ключевы

е 
ценности

4 
Взаимоотношени
я с клиентами

1  
Сегменты 

потребителе
й

- Админист
рация 
города 

- СамГТУ 
- «Разумны

е 
решения» 

-

Договоренность с 
администрацией 

- Услуга 
подходит 

для 
людей с 
ограниче
нными 

возможно
стями 

индивидуальный 
подход

- B2C; 
- жители 

Самары;  
- туристы

6 Ключевые 
ресурсы

3 Каналы

Разрешение на 
полеты 

Распространения 
- собственные 
установки по 
Самарской 

области (будки) Продвижения 
- сайты, 

instagram, Face 
book, telegram 

канал

9 Структура расходов 5 Потоки доходов

- оборудование; -электричество; -аренда; -
реклама; -заработная плата

- видео; - фото; - виртуальная 
экскурсия



На 2017 год инвалиды составляют 8,4%

22 %

30 % 26 %

11 %

12 %

ДЕТИ ОТ 5 ДО 14 ОТ 15 ДО 24 ОТ 25 ДО 40 ОТ 40 ДО 59 ОТ 60 И >

Наши клиенты - 
люди с 

ограниченной 
возможностью 
передвижений + 

туристы + 
заинтересовавшие
ся жители Самары  

Сегментация



1.Другие города (Тольятти, Новокуйбышевск) 
2.Санкт-Петербург, Москва 
3.Будки виртуальной реальности  
4.Продажа BTB для экскурсий 

Масштабирование 


